na moratoria globale
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Yaccordo raggiunto tra Abi, Confindustria e Tesoro
sulla moratoria dei crediti bancari delle pmi é
indubbiamente una bella notizia per il ceto produttivo
del paese. Ora pero bisogna aspettare settembre per
vedere concretamente qualt effetti produrra. Inutile
andare in banca oggi a chiedere infor i, nella
maggior parte dei casi le decisioni strategiche non
sono ancora state prese.
ItaliaOggi Sette ha pero raccolio alcune informazioni
confidenziali ai piani alti delle pii importanti banche.
L’impressione che ne emerge é che, entro il 17 settem-
bre, termine ultimo concesso alle banche per aderire
all’accordo siglato dall’Abi, ¥utti gli istituti di credito
daranno il loro assenso.
Partiranno i grandi, i piccoli seguiranno in ordine spar-
so, con molte adesioni nelle ultime ore. Troppo grave
sarebbe restare fuori dal gioco, per i pessimi risultati
in termini di immagine che questo produrrebbe e la per-
dita di eredibilita nei confronti della clientela. Oltre-
tuito la banca non ha nulla da perderci e qualcosa da
guadagnarci nel dare un anno di ossigeno alle imprese:
in questo modo evitera di registrare perdite su crediti
altrimenti assai probabili.

Fra 12 mesi la situazione economica dovrebbe essere
migliorata. Evitare di mettere in difficolta un cliente,
alla fine, potrebbe rivelarsi un ottimo investimento.
Limpresa in bonis potra quindi ottenere la morato-
ria abbastanza agevolmenie. Il problema si pone in
tutti quei casi in cui impresa é fondamentalmente
sana, ha discrete prospettive di mercato e tuttavia non
manca qualche criticita, come per esempio la firma
di una fideiussione che sta generando qualche pro-
blema, o un vecchio contenzioso magari per questioni
piu formali che sostanziali. In questi casi la banca,
pur avendo aderito all’accordo, pué negare, entro 30
giorni dalla richiesta, la domanda di ammissione alla
moratoria. Il diniego deve essere motivato, ma non é
impugnabile.
Un’idea poirebbe essere quella di accompagnare la
domanda di dilazione del debito con una certificazio-
ne di un dottore commercialista che attesti le buone
condizioni economiche e la continuiti aziendale. Si
tratta di una certificazione volontaria rilasciata ai
sensi della legge n. 139 del 2005 istitutiva dell’Ordine
dei dottori commercialisti: in questo modo diventa piu
difficile per la banca motivare il diniego.

Anche perché se la crisi é stata globale, la moratoria
lo sara ancora di piu.
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